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OBJEKT & SATT
Hur vi tanker avspeglar sattet att tanka.

Vad vi varderar (uppfattar som viktigt) avspeglar objekt. Alltsa, i vilken dimension (I, E, S) vi
varderar paverkar vad vi behover for att fatta beslut som vi ar néjda och trygga med.

OMVARLDEN JAGET
I1 Empati = Objekt 12 Mig sjdlv som unik individ = Objekt
I1 Intuition = Satt 12 Kéanslor/Intuitivt = Satt

Sjalvkansla, Vem ar jag?

E1 Nytta = Objekt E2 I den egna rollen/tillvaron = Obiekt
E1 Funktionellt = Satt E2 Praktiskt funktionellt = Satt

Sjalvfortroende, Vad gor jag?

S1 System = Objekt S2 Egna krav (normer) = Objekt
S1 Logik = Satt S2 Logiskt/Rationellt = Satt

Sjalvbild, Vad har jag for livsregler?

Vi har 6 tankecenter och 1 tankemonster



FORMAGA & FOKUS

For att fa fram tankecentervardet (siffran 1-10) for varje tankecenter sa tittar vi pa tva matt
som sedan laggs ihop till ett varde, vilket kallas Hartman-Kinsel Score.

e Formagematt = hur klarsynt ar jag
e Fokus =intresse

Fokus & Klarsyn

Férmaga = Precision Mycket stor formaga ger

Sverblick & precision
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. — Stor till normal férmaga
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Ointresserad Fixerad 2

Liten férmaga & oklar precision

Energi +

FORMAGEMATT = KLARSYN

Formagemattet beskrivs i rawscore som en siffra som inte skall blandas ihop med siffran 1-10
som anges i profilen. Siffran for formagemattet beskriver istdllet hur manga steg fran den
matematiska modellen som individen lagt pastdenden kopplade till den dimensionen. Den kan
alltsa vara alltifran 0, vilket indikerar maximal férmaga till Iangt éver 25 som indikerar att jag
inte har svart att sarskilja och ”"se” i den har dimensionen. Férmagemattet for objektet (vad vi
varderar) hittar du under ”"Value (Concept)” i rawscore. Och formagemattet for sattet (hur vi
tanker) hittar du under ”Valuation (Percept)”. Den siffra 1-10 som ges i respektive tankecenter
i profilen avspeglar, tillsammans med kundens fokus, alltid objektet (vad vi varderar).

Formagematt Betydelse

0-1 Maximal formaga
2-3 Utmarkt formaga
4-6 Mycket stor formaga
7-9 Stor féormaga

10-13 Normal férmaga
14-19 Liten formaga

20-25 Minimal férmaga
>25 Blind




RAWSCORE
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OMVARLD DAGET
1 Hariman-Kinsel Score () 12 Hartman-Kinsel Score [©)
& Value (Concept) 6 Value (Concept) 14
t mpa Composition 1 Q? Composition 2
Transposition 2 Transposition 2
Value % Posilive 50% Value % Positive 29%
Composition 33% Composition 18%
— ______Transposition 67% (] Transposition 67% (¥
b> Valuation (Percept) 8 : Valuation (Percept) 17 1k,
nhaiion Valuation % Positive 139% Valuation % Positive 12%
Distortions Composition Positive 4 Distortions Composition Positive 0
Distortions Composition Negative 0 Distortions Composition Negative 0
Distortions Transposition Positive 0 Distortions Transposition Positive 0
Distortions Transposition Negative 0 Distortions Transposition Negative 0
E1_ Hartman-Kinsel Score @ E2  Hartman-Kinsel Score @
Nt S Value (Concept) 6 O Value (Concept) 8
Composition 3 Composition 7
Transposition 2 Transposition 1
Value % Positive 83% Value % Positive 100%
Composition 5% Composition 100%
o Transposition 100% . Transposition 1o0% /4
=x 75 Valuation (Percept) 9 B Wisialel valuation (Percept) 9 .
Ranlehon Valuation % Positive 4a% Valuation % Positive 78%
Distortions Composition Positive 0 Distortions Composition Posilive 0
Distortions Composition Negative 0 Distortions Composition Negative 0
Distortions Transposition Positive 0 Distortions Transposition Positive 0
Distortions Transposition Negative 0 Distortions Transposition Negative 0
$1 _ Harman-Kinsel Score @ $2  Hartman-Kinsel Score @
§ & Value (Concept) 14 D Value (Concept) 16
Syyalevn Composition a Composition 5
Transposition 1 Transposition 2
Value % Positive 36% Value % Positive 44%
Composition 44% Composition 50%
. __Transposition 2% Ly Transposition 33%
(EesuiiNe 5 Valuation (Percept) 9 . Valuation (Percept) 12 Y
S Valuation % Positive 89% Valuation % Positive 83% :
Distortions Composition Positive 0 Distortions Composition Positive 0
Distortions Composition Negative 0 Distortions Composition Negative 0
Distortions Transposition Positive 0 Distortions Transposition Positive 0
Distortions Transposition Negative 0 Distortions Transposition Negative 0

3. Types of Reasoning: 2

Profile Rankings
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1. RELIABILITET

* Rho pa lista 1-4 ligger skall ligga 6ver 0,7. Ligger den runt eller under 0,7 sa bor vi
vara vaksamma och inte dra nagra stora slutsatser. Lag reliabilitet kan tyda pa
stress, trotthet, missforstand kring uppgiften eller att klienten inte fatt lugn och ro
under rangordningen. Ibland nar férmagan pa jagsidan ar riktigt I13g (individen har
kanske fatt 2:or och 3:or i alla tankecenter pa jagsidan) sa blir reliabiliteten I3g av
rent matematiska skal, kan den inte bli hogre eftersom forvirringen ar sa stor. Du
behover géra en samlad bedéomning av vad orsaken till den laga reliabiliteten ar for
att avgora om du skall aterkoppla. Prata garna med Pro4Pro om du ar osaker.

2. GRADEN AV OMVARLDSSTYRNING (Attention Balance)

Ca 93% av profilerna i var databas har grader av omvarldsstyrning.

e 3 Mycket omvarldsstyrda
e 1,7 Omvarldsstyrda

e 0,71 Balansstyrda

* 0,3 Inrevarldsstyrda

3. TYPES OF REASONING (SATT ATT RESONERA)
Siffran beskriver antalet pastdenden som placerats pa “fel sida”. Om siffran ar 8 eller
hogre sa ar personen okonventionell, vilket ocksa beskrivs i profilen.

4. MISMATCH

Mitt satt att tanka och vardera matchar inte. T ex. jag kommunicerar vikten av resultat
och att vi kommer till avslut (tdnker i E1) men jag ar inte beredd att fatta ett beslut
kring vad vi skall goéra forran vi gjort en analys eller jag ar helt saker att det blir ratt
(varderar i S1). En sadan kund kan ha ett tankecentervarde pa 4:a i Funktion & Nytta
och 8:ai Logik & System.

Nar det inte ar samstammighet (kongruens) mellan mitt satt att vardera (tar hansyn till
nar jag fattar beslut) och sattet att kommunicera (tédnka) skapas latt missforstand.

| rawscore jamfor du fokuset for ”Value % Positive” = vad jag varderar/uppfattar som
viktigt med ”Valuation % Positive” = mitt satt att tanka & kommunicera i varje
tankecenter.

* Bada under 50% = ingen mismatch

* Bada over 50% = ingen mismatch

* Annars ar det mismatch

* Undantag: Nar bada ligger mellan 40-60% = ingen mismatch som att tala om



SLUTSATSER FOR TANKEMONSTRET I SIN HELHET

* Hur ténker den har individen kring omvarlden? Vad far det for konsekvenser gallande
kommunikation, yrkesroller, relationer?

* Vad dominerar den har individens syn pa sig sjalv? Vad blir viktigt for hen till foljd av
det? Vad far det for konsekvenser i relationen med omvarlden?

* Tahadnsyn till helheten i alla 6 tankecenter. | vilka sammanhang kan den har personen
tankas bli framgangsrik? Vad behover hen tanka pa, utvecklingspotential?

DEN SNABBA TOLNINGEN

Kan jag lita pa resultatet? Finns det reliabilitet?

Ar personen okonvestionell?

Graden av omvarldsstyrning (Attention Balance)?

Vad har kunden fér tankecentervarde (Hartman-Kinsel Score) i de olika

tankecentren? Hur klarsynt ar personen?

5. Finns det mismatch som kan leda till att personen inte kdnner igen sig i
aterkopplingen?

6. Om det finns mismatch, hur tar det sig uttryck?
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